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10 mensagens
para conquistar
clientes

Uma selecdo prética de prospeccao,
indicacdes e personalizacao.

Copie, personalize e teste o método.

FREELANCERS / AUTONOMOS / PEQUENOS NEGOCIOS

GRATIS




ANTES DE COPIAR

Como usar este PDF

Estes modelos sdo pontos de partida. A mensagem funciona quando mostra que vocé
entendeu a outra pessoa e propde um préximo passo pequeno.

ESCOLHA
° Encontre no indice o momento certo da venda.

PERSONALIZE
a Troque os colchetes e acrescente contexto real.

ENVIE
° Faca uma pergunta clara e respeite a resposta.

CONTEXTO REAL + RESULTADO RELEVANTE + PERGUNTA SIMPLES

Regra de ouro: ndo transforme um modelo em spam. Escreva para menos pessoas,
com mais contexto, e pare quando alguém disser nao.
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PROSPECCAO

Iniciar uma conversa

Comece com contexto real. Ndo envie um catalogo sem pedir permisséo.

01. Observacao especifica Quando vocé percebeu uma
melhoria visivel.

Oi, [nome]. Vi [detalhe especifico] no [negdcio ou perfil]. Eu ajudo [tipo de cliente] a

alcancar [resultado]. Tenho uma ideia pontual para [detalhe]. Posso compartilhar

por aqui?

02. Problema provavel Quando vocé conhece bem o
setor.

Oi, [nome]. Trabalho bastante com [setor] e um problema aparece com frequéncia:

[problema]. Isso também acontece com vocés ou ja esta resolvido? Se fizer sentido,

conto como temos abordado.

03. Permissao rapida Quando o contato ainda nédo
conhece voceé.

Oi, [nome]. Sou [seu nome]. Tenho uma proposta curta para ajudar a [empresa] com

[resultado]. Posso resumir em trés linhas? Se néo for prioridade agora, sem

problema.

04. Resultado semelhante Quando vocé tem um caso
verdadeiro e relevante.

Oi, [nome]. Recentemente ajudamos [tipo de cliente] a sair de [situagdo] e chegar a

[resultado verificavel]. Vi que vocés estdo trabalhando em [contexto]. Faz sentido eu

mostrar o processo?

05. Recurso primeiro Quando vocé pode ajudar
antes de vender.

Oi, [nome]. Preparei um [checklist ou exemplo] sobre [problema] e pensei que

poderia ajudar por [motivo especifico]. Posso enviar sem compromisso. Depois, se

quiser, vemos como aplicar ao [negdcio].
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APRESENTAGOES QUENTES

Consegquir indicagoes

Peca uma conexao especifica e facilite a recomendacao.

06. Pedido simples Depois de entregar um bom
resultado.

[Nome], fico feliz que [resultado] tenha funcionado. Quero ajudar mais dois [tipo de

cliente] este més. Vocé conhece alguém que precise resolver [problema]?

07. Texto para encaminhar Para reduzir o trabalho de
quem indica.

Se for mais facil, vocé pode encaminhar isto: ‘Quero apresentar [seu nome]. Ele

ajuda [tipo de cliente] a [resultado]. Para nds, funcionou em [resultado breve].'

08. Contato indicado Quando a apresentacéo ja foi
autorizada.

Oi, [nome]. [Pessoa em comum] achou que deveriamos conversar porque vocé

procura [resultado]. Para eu ndo presumir demais: o que vocé gostaria de melhorar

primeiro em [area]?

09. Comunidade em comum Quando vocés participam do
mesmo grupo ou evento.

Oi, [nome]. Participamos de [comunidade ou evento]. Gostei do que vocé comentou

sobre [tema]. Trabalho com [especialidade] e tenho uma pergunta: como vocés

resolvem hoje [problema]?

10. Depoimento que abre portas Depois de receber um

feedback positivo.
Obrigado por me contar isso, [nome]. Vocé se importaria se eu usasse seu
comentério como depoimento? E, se alguém préximo enfrentar [problema], pode
passar meu contato.
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ANTES DE ENVIAR

Checklist de personalizacao

Uma mensagem curta ainda pode soar humana. Revise estes seis pontos antes de
tocar em enviar.

01 Troque todo texto entre colchetes.

02 Acrescente um detalhe que sé se aplique aquela pessoa.

03 Faca apenas uma pergunta por mensagem.

04 Corte frases que ndo tragam contexto, valor ou acao.

05 Leia a mensagem em voz alta antes de enviar.

06 Respeite um ndo e ndo automatize conversas sem consentimento.

COMPARTILHE A AMOSTRA GRATIS

Ajudou? Compartilhe esta amostra com outra pessoa freelancer.

SEU PROXIMO PASSO

4 microguias em portugués + uma nova por més - USD 9/més

Ver o PDF Club Pro e votar :
pdfclub.barcoagencia.com
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